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Poskytujem poradenstvo, sprostredkovanie a profesionalny servis v oblasti zivotného,
urazoveho a déchodko-vého poistenia a rovnako v oblasti poistenia majetku (byvanie,

autd, podnikanie).

Konkrétne ide o sluzby:
zistovanie skutocnych potrieb klienta pre jeho budicnost podfla "schémy
délezitosti",
uzatvaranie rizikového zivotné poistenia pre pripad choroby, Urazu a invalidity,
uzatvaranie investi¢ného zivotného poistenia (sporenia) ,
uzatvaranie starobného déchodkového sporenia ( ll.pilier),
uzatvaranie kapitalového poistenia pre seniorov s moznostou pripoistit rizika drazu
a choroby ,
uzatvaranie povinného zmluvného poistenia motorovych vozidiel (PZP),
uzatvaranie havarijného poistenia motorovych vozidiel (KASKO),
uzatvaranie poistenia nehnutelnosti,
uzatvaranie poistenia domacnosti a privatneho majetku,
administrativna pomoc pri zivotnych situaciach (napr.poistné udalosti,a iné),
servis najmenej raz ro¢ne vo vy$Sie menovanych oblastiach,
sprostredkovanie kontaktu na hypotekarneho Specialistu Allianz — Slovenska

poistovna, a.s. .

KONTAKTUJTE MA:
MOBIL: +421 907 584 244

E-mail; adriana.olejnikova @ os.allianzsp.sk




Ako funguje moje poradenstvo
ANALYZA

zistujem skutocné potreby pre budicnost klienta

FINANCNY PLAN

navrhujem riesenia pre potreby finanéného zabezpecenia klienta

LADENIE a ODSUHLASENIE

prijimam nazor klienta na predstaveny finanény plan a spoloéne vykonavame mozné upravy
SERVIS a KONZULTACIE

zohl'adiiujem Zivotné zmeny a nové sluzby ASP vo finanénom plane klienta

Vedeli ste,ze ... ?

10% z prijmu predstavuje finanéna rezervu. Preto odpori¢am klientom, aby si 10% z prijmu odkladali az
do vySky 6 ndsobku mesaéného prijmu. Tieto finanéné prostriedky su uréené na nevyhnutné, ale zato
neoCakavané situacie napr. pokazeny spotrebi¢, nefunkéné auto a pod. Az nasledne by si klienti mali uzivat
napr. dovolenku.

20% z prijmu je na zabezpecenie prijmu a budiiceho déchodku. Inak povedané je nevyhnutné, aby ste
mali zabezpec€eny zivotny Standard v nepredvidatelnych situaciach ako su drazy, hospitalizacie, ochorenia atd.
Je tu v8ak aj situacia predvidatelna, akou je doéchodok. Zabezpecit si Zivotny Standard na dochodku je
povinnost, nie volba.

30% z prijmu moézu predstavovat vydavky urcené na tvery. V pripade, Ze je percento vysSie ako 30% je
mozné, Ze je naruSeny chod doméacnosti a klienti zazivaju finanéné tazkosti.

40% z prijmu predstavuja vydavky spojené s beznym chodom domacnosti. To sU napr. stravovanie,
cestovanie, volny cas atd.

Moja spolupraca s klientom

Ako si Vy predstavujete nasu spolupracu?

S ohfadom na nasu dlhodobuU spolupracu je nevyhnutné, aby nas obchodny vztah fungoval a aby sme obaja
reSpektovali nasledujlice zasady:

Zrozumitel'nost

Pri mojej praci vyzyvam vzdy klientov, aby mi kladli otazky, ked nebude nie¢o jasné alebo v situaciach, kedy je
potrebné si nejakd skutocnost potvrdit. Je nevyhnutné a délezité, aby klient porozumel vSetkému o ¢om sa
rozpravame. lde predsa o buducnost a zabezpecenie.

Dovera

Téma, ktora sa tyka financii, je velmi déverna. Mézete sa, rovnako ako vSetci klienti, spolahnit’ na diskrétnost
z mojej strany. Som viazany mi¢anlivostou voci tretim osobam. Ddévera ma byt obojstranna. V pripade, ze
budete kontaktovany nejakym inym poradcom, je velmi dbleZzité, aby som o tom vedel. Vas finanény plan by
nemal nikto narusit a kazdi zmenu potrebujeme prediskutovat.

Korektnost

Stretnutia s klientmi planujem vzdy vopred, aby termin vyhovoval obom strandm. Ak dbjde k nejakym
prekazkam, kvoli ktorym sa nebudeme méct stretnit, vzdy je potrebné, aby sme sa vzajomne v&as informovali.

Starostlivost

Stretnutim nasa spolupraca iba zac¢ina. Budem vas kontaktovat’ miniméalne jedenkrat ro€ne a zaroven vzdy, ked
vam budem moct prostrednictvom vyhod ASP poskytnut nové alebo vyhodnejsie sluzby.



